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Artikelgruppen
Situation:
Nach der letzten Inventur hat Ihre Chefin festgestellt, dass einige Artikel im Waren​sortiment im Vergleich zur letzten Inventur fast keinerlei Abverkauf hat. Sie beauftragt Sie deshalb für diese sogenannten Pennerartikel einen Wühlkorb mit knallhart niedrigen Preisen aufzustellen um den Abverkauf damit zu fördern.

Erklären Sie die unterschiedlichen Artikelgruppen.
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Rennerartikel
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Filrjada Kopthaut





Aktionsartikel
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Trendartikel
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Saisonartikel
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Schlüsselartikel
	1. Pennerartikel 

sind umsatzschwach, fast kein Abverkauf, früher wurden diese


Produkte als Ladenhüter bezeichnet.


2. Rennerartikel

sind Produkte mit sehr hohen Verkaufszahlen,


kann in jedem Salon ein ganz bestimmter Artikel sein.


3. Aktionsartikel

sind zeitlich begrenze Angebote, die meist gut platziert und oft in


sogenannten Schütten präsentiert werden.


4. Trendartikel
sind „In Artikel“, die man einfach haben muss.


Das GHD Glätteisen ist derzeit so ein Artikel.


5. Saisonartikel

Diese Artikel werden nur eine begrenzte Zeit angeboten, danach 


werden  diese Artikel nicht mehr im Regal vorrätig sein.


z.B. Sonnenschutzmittel


6. Schlüsselartikel

sind Artikel, deren Preis vom Kunden besonders sensibel


wahrgenommen werden und die zum Beurteilungsmaßstab


für das gesamte Sortiment genommen werden.


Schlüsselartikel eignen sich zum dauerhaften


Einsatz als Niedrigpreisartikel.
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