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Kundennutzen


Farberhaltende Shampoo mit und ohne Farbstoffe, farbauffrischende, farbverstär-kende und glanzgebende Produkte sind Bestandteil von Farbpflegeserien. In der Sa​lon​​​-Kundenberatung sind die Vorteile für den Kunden die entscheidenden Kaufmotive.

Formulieren Sie Argumente für ein Verkaufsgespräch die ihren Kunden den Nut​zen von folgenden Produkten der GOLDWELL COLOR GLOW  näher bringen:
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GOLDWELL COLOR GLOW 
STAY RED
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GOLDWELL COLOR GLOW 
LIVE BLONDE
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GOLDWELL COLOR GLOW 
LOVE BRAUN
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GOLDWELL COLOR GLOW

GLANZGEBENDES COLOR FINISH
	Kundennutzen für ein farberhaltendes Shampoo
- reduzieren das Auswaschen der Farbe


- reinigt mild und spendet Feuchtigkeit


- verleiht kühlen Platinglanz, beugt Gelbstich vor


- verleiht dem Blond strahlenden warmen Glanz 


Kundennutzen für ein farbaufrischenden Fluid 

- spendet nach dem Waschen Feuchtigkeit


- sorgt mit farbgebenden Pigmenten für wunderbare


   Farbreflexe


- zaubert wunderbare Goldreflexe ins Blond


- reduziert Gelbstich und bringt den Platinton zum Leuchten


Kundennutzen für ein farbverstärkendes Treatment
- verstärkt die Farbintensität durch Zuführung von


   Farbpigmenten, verleih Glanz


- verhindert, dass gefärbtes Haar trocken und spröde wird,


- hält es geschmeidig


Kundennutzen für ein glanzgebendes Color Finish 
- gibt den Farben täglich neue Tiefe und Glanz


- setzt mit Mikropartikeln den absoluten Glanzakzent
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